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OBIETTIVO OPERATIVO o- Scopo
= Valorizzare la proposta = Padroneggiare le piu
commerciale passando ad un importanti tecniche
dialogo costruttivo con il prospect di negoziazione
cliente
- - V. ~
) A CHIE RIVOLTO MODALITA
Dedicato a chiunque vuole Pre-work al corso;
sviluppare meglio le sue Training in video conferenza
capacita di vendita e sincrona efo presenza;
negoziazione Esercitazioni pratiche on line

Canvas dedicati

RISULTATI 0 VANTAGGI

Favorire il quadro negoziale Coaching dedicato;
ed una negoziazione mirata Piattaforma online;
PASSO PASSO Empowerment;

Nuovi strumenti negoziali



